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Kunden online gewinnen und binden -
die richtigen Kandle fur Ihr Unternehmen

Prédsentiert von Sam HanNnNi



Was mit Kandlen
gemeint ist




Haben Sie gestern mit einer Firma Kontakt gehabt
(Anzeige, Kauf, Frage, usw.)?

Uber welches Medium wurde dieser Kontakt zustande
gebracht?



> o (& smaonse

Beispiele

‘amazon..

Add vibrant sound to
any room with Alexa
echo dot

L

Wanschen Si sich eien einfacheren Weg, um laufend gute
Marketingnhahe zu produzieren”

Eine gut geschriebene Facebook Anzeige auf Knopfdruck?
Kingt gut, oder?

Nun st dieser Traum Wirklichkeit geworden - mit unserem neven
Copywiting Tool CopyCockpi.

Schauen Sie mir Uber die Schultem.

Link Kicken fur mehr Infos »>> hitps://copycockpt com/ive dem

inhahten
Doch leder zahien sich ihe BemGhungen oft icht aus, well se nicht die
nehtigen Tools verwenden oder di Best Practices zur Erstellng von
ansprechenden und uberzeugenden Inhalten nicht befolgen

CopyCockait st ein einfach zu bedienendes Tool, das sofort hoch
Konvertierende Marketingtexte auf der Grundlage Ihver Kampagnenzele,

. Produkt Unsere
Ki nutzt maschinelie Lemalgorithmen, um zu verstehen, was genau im
Online-Marketing gut funktioniert. S0 kmnen Sie mitIhren Kampagnen

ohne selbst

‘ausprobleren zu mUssen! Wi helfen Ihnen dabel, Uberschviften und Texte
2u schverben, welche Interessenten in Kunden umwandeln

Kiicken Si jetzt auf den Bution und testen Sie CopyCockpit 35>

hutps:

“Mit CopyCockpit K.. schreibe ich jetzt meine
xte in Sekundenschnelle.”

. . a Bilder: mostafa meraji, Artem Gavrysh und NordWood Themes
SwissMadeMarketing auf Unsplash.com, Amazon.de



Ihre Kandle beschreiben, wie Ihr
Unternehmen mit lhren

Kundensegmenten kommuniziert und
diese erreicht, um Ihr
Nutzenversprechen zu vermitteln.

SwissMadeMarketing & Bild: Business illustrations auf Storyset.com



Kandle fur jeden Schritt in der ‘Kundenreise’

ey Betreuung

lieferung

Aufmerksamkeit -
Interesse - Drang -
Aktion

Nutzenversprechen
verstehen

SwissMadeMarketinga

Inkl. Zahlung

Unterstutzung nach
dem Kauf (z.B.
Kundendienst)

Lieferung von Produkt
| Dienstleistung

Nutzenversprechen
empfangen



Beispiel: CopyCockpit Kandle
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Aus-
lieferung

Betreuung

il




Art der Kandle

Direkt Giber eigene Indirekt Gber Kombination:
Kandle Partnerkandle eigene & Partner
Zum Beispiel: Zum Beispiel: Kombination von eigenen
und Partnerkandlen
- eigenen - Grof3-
Verkaufspersonal handelsvertrieb Vorteile beider Optionen
- eigene Website - Ladengeschdft optimieren
- eigenes - Partner-Websites
Ladengeschdaft Stellen Sie sicher, dass die
Oft geringeren Kombination sinnvoll ist
Oft héhere Gewinnspannen (fur den Kunden, den
Gewinnspannen Partner und den eigenen
Kénnen Reichweite Betrieb)
Kénnen in der Einrichtung vergrofern & von den
und im Betrieb kostspielig Starken der Partner
sein profitieren lassen

SwissMadeMarketinga



Reichweite vs. Kosten

Marge Reichweite
(Umsatz - Kosten)

Eigene Kandle

Partnerkandle
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Beispiel CopyCockpit: Mehrere Partnerkandle und eigene Kandle

Aus-
lieferung

Betreuung

il

w Videoask
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Kandle beeinflussen, wie Kunden lhr Unternehmen wahrnehmen und
wie Sie Ihre Ressourcen und Kosten organisieren
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The Business Model Canvas

Nutzenversprechen -.e'i Kundenbeziehungen &

Kundensegmente &) |

Kanile | )

Wie werden

Kunden
erreicht
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support@swissmademarketing.com




