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Mehr Zeit far Ihr Kerngeschaft -
Erfahren Sie, wie Sie Ihr Backoffice
optimieren konnen

Prasentiert von Sam HaNNI



Partnerschaften




Das Leben eines Unternehmers

“Warte mal ...

“Es kommt gut. Mein Leben ist toll!”
Wieso war ich

so hart zu mir?

“Jetzt gehts
richtig ab”

“ES KLAPPT!"

“Ich bin motiviert”

“Ich lag falsch”
“Ich habs nicht
“Ouch! drauf”

Das ist schwer” “Vielleicht gehe
ich pleite”

SwissMadeMarketing &% Bild: inspiriert von Derek Halpern



Aber...

Sie sind nicht allein

SwissMadeMarketinga



Umgeben Sie sich mit
anderen,

um so bessere
Ergebnisse zu erzielen

SwissMadeMarketinga



Fragen Sie Sich: was mussen Sie selbst tun?
Was kédnnen andere fur Sie tun?

Selbst weiter machen Andere

......... Angestellte
......... Freiberufler

Partnerunternehmen

SwissMadeMarketinga



Wissen erwerben

Herzen |Uften und Sorgen teilen

SwissMadeMarketing & Bilder: Unsplash.com



Was brauchen Sie, um Ihr Business zu verbessern?

SwissMadeMarketinga



Beispiele

Wissen &
Erfahrung

Inspiration
& Beispiele

SwissMadeMarketinga

Coaching &
Austausch

Ausbildung praktische

Hilfe bei ...

Risiken, Kosten

oder
. Lieferung von
Investitionen Produkten /

teilen Dienstleistungen

Usw. usw.



Ein Partner ist jeder,
der Sie einen Schritt weiter bringt



Geschdaftsnetzwerk in Ihrer

. eigenen Stadt
ehemaliger

Arbeitskollege

Nachbar

®
Nachbarschafts-verband

Familienmitglied

Fachverband

@
1

Co-Arbeitsraum

Social Media Gruppe Usw. usw.

SwissMadeMarketinga



Affiliates

SwissMadeMarketing ‘%

Willkommen beim Partnerprogramm
mit wiederkehrenden Provisionen

Wie funktioniert es?

Ganz einfach: Sie registrieren sich und wahlen, welche Produkte Sie bewerben méchten.
Kopieren Sie nun Ihren individuellen Partner-Link (einsehbar in Ihrem personlichen
Dashboard, nachdem Sie sich eingeloggt haben) und platzieren diesen auf Ihrer Website
bzw. senden ihn per Mail an Ihre Newsletter-Abonnenten. Oder Sie publizieren einfach
unsere Promotions-Tools wie Banner und Eselohr-Werbungen auf Ihrer Website.

Jedes Mal, wenn jemand auf Ihren Link klickt, wird dies dauerhaft registriert. Sobald diese
Person einen Kauf tatigt, werden Sie an den Einnahmen beteiligt!

Sie vermitteln uns Kunden, wir senden Ihnen Geld dafur. So einfach ist das.

* Melden Sie sich jetzt gratis an
* Nutzen Sie unsere Links, Banner und vieles mehr
* Vermitteln Sie uns Kunden und verdienen Sie Geld

SwissMadeMarketinga

Blog Consulting Online Academy Tools Bewertungen Affiliates Support [RSUVSSS O

Jetzt registrieren

Hier geht's zum Login fiir bestehende Partner

Hilfe beim Verkauf
Erweitert Inr Netzwerk
Provision zahlen
Kénnte jeder sein

Formalisiertes Programm oder informeller



Win-Win-Situationen schaffen
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Produkte/

: . Kenntnisse [ Wissen
Dienstleistungen

Erfahrung

Jeit Netzwerk
©! Plattform

Win-Win-Situationen schaffen

helfende Hand

Kreativitat /
Neue ldeen

hérendes Ohr Usw. usw.
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Zuruck zum Canvas

Wer sind meine
wichtigsten Partner?
Wer sind meine
Hauptlieferanten?
Welche Schlussel-
ressourcen erwerben
wir von Partnern?
Welche Schllssel-
aktivitdten fuhren
Partner fur uns durch?

SwissMadeMarketing a

The Business Model Canvas
&
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Schltsselpartner Schliisselaktivititen @@ | Nutzenversprechen i Kundenbeziehungen @ | Kundensegmente

Wichtigste
Partner und

Schlisselressourcen .,-‘ Kandle
=

Lieferanten
(+ was sie
beitragen)

ua‘

%)@gg(:)‘m Ubersetzung: SwissMadeMarketinga @®Strategyzer

swissmademarketing.com

strategyzer.com



Wer sind Ihre SchllUsselpartner? Welche Partnerschaften
kénnen Sie entwickeln?

Bestehende Partherschaften

Ideen fiir neue Partnerschaften

SwissMadeMarketinga



Beispiel

Bestehende Partherschaften

- Mitglied Industrieverband - Weiterbildung und Austausch mit Kollegen
Ideen flir neue Partnerschaften

- Andere Unternehmer - Auch aus anderen Branchen, Erfahrungen
- Webseitenersteller austauschen, nach Tipps fragen

= o - Website attraktiver machen. Im Austausch
far kostenloses Coaching?
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support@swissmademarketing.com




