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So erstellen Sie Ihr Business Model 
Canvas – Ihre Strategie auf einen Blick
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Alles ist verbunden



Innovation kann überall stattfinden
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Kennen Sie Ihre Warum: fragen Sie sich 5x

Warum verkaufen Sie, was Sie verkaufen?

…

…

…

…

…



Bild: https://www.hermes.com

Beispiel



Über Ihre Einstellung zu Innovation

Es gibt Leute, die haben ein paar Produkte, die jeder 
hat. Von 20 Leuten ist vielleicht einer bis ein halber 
mit was neuem. Der Rest kopiert sich einfach. 

Nein, wir haben nicht Glück gehabt. Ich glaube auch 
nicht, dass der Mensch wirklich Glück hat in dem 
Sinne, dass er Glück hat, sondern er muss ja was 
machen, um dieses Glück zu bekommen. 

Genauso, wenn du im Lotto gewinnst. Du musst 
einmal den Lottoschein nehmen, ausfüllen, zur Trafik 
gehen und einzahlen. Du hast ja de facto vorher 
schon was geleistet. Und wenn dann noch die 
Zahlen kommen, dann ist das ein Zusammenspiel 
von vielen Faktoren. 

Roman Wimmer



Tipp: Können Sie „Lego-Steine“ in Ihrem Unternehmen 
kombinieren und variieren?



Wie wir innovieren: Schauen Sie hinter die 
Kulissen von CopyCockpit. Von der ersten Idee 
bis zur Produkteinführung und Optimierung

August 2021

Interview mit Sam Hänni

Hinweis



Bild: https://www.appsolute.de



Skalieren
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StrategieMenschen

Ausführung Bargeld

Wichtigste Handlungsbereiche
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StrategieMenschen

Ausführung Bargeld

Wichtigste Handlungsbereiche

Können Sie die Strategie Ihres 
Unternehmens in einfachen Worten 
beschreiben - und erzielen Sie damit 
ein nachhaltiges Wachstum bei 
Umsätzen und Bruttomargen?

Sind die Akteure (Mitarbeiter, 
Kunden, Aktionäre) zufrieden und ins 
Unternehmen eingebunden? 

Und würden Sie sich jederzeit wieder 
für sie entscheiden?

Laufen alle Prozesse ohne Drama 
und führen sie zur 
branchenführenden Rentabilität?

Haben Sie konsistente Bargeldquellen, 
die idealerweise intern generiert 
werden, um das Wachstum Ihres 
Unternehmens voranzutreiben?



Wie geht es Ihnen?

… … … 

Was ist los (in Ihrer Branche / 
Umgebung)?

Was hören Sie über unsere 
Konkurrenten?

Was denken Sie über uns?
< Starten - stoppen - behalten >

… … … 

… … … 

… … … 

Das wichtigste: Gespräche mit Kunden



Hinweis

Skalieren Sie Ihr Unternehmen - 
welche Aspekte sollten Sie beim 
Wachstum berücksichtigen?

Mai 2021



Hintergrund

Back-Office,
 Prozesse, usw.

Vordergrund

Kunden
Lösung

Aufwand Ertrag

Business-Idee: … … …

Ist Ihr Angebot skalierbar?



Business-Idee: … … …

Kunden

Beziehungen

Kanäle

Lösung
Hintergrund

Back-Office,
 Prozesse, usw.

Aufwand Ertrag

Wenn Sie einige Änderungen vornehmen: passt es noch zu Ihren Kunden?



Business-Idee: … … …

Kunden

Beziehungen

Kanäle

Lösung

Hintergrund

Back-Office,
 Prozesse, usw.

Aufwand Ertrag

Was müssen Sie in Ihrem Back-Office ändern, um skalieren zu können?



Was können Sie...

Standardisieren Automatisieren Digitalisieren



Business-Idee: … … …

Kunden

Beziehungen

Kanäle

Lösung

Hintergrund

Back-Office,
 Prozesse, usw.

Skalierung bringt mehr Einnahmen. Was passiert mit den Kosten?

Aufwand Ertrag



Sie müssen nicht skalieren
Nur wenn Sie es selbst wirklich wollen



support@swissmademarketing.com


