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So erstellen Sie Ihr Business Model 
Canvas – Ihre Strategie auf einen Blick

Präsentiert von Jamie Hänni



Zum Business Model Canvas

Ich habe jetzt wesentlich weniger Kunden, die 
allerdings wesentlich mehr zahlen. Was hat das 
ausgelöst? 

Ich habe mir meine Produkte genauer angesehen. 
Ich habe mein Zielpublikum genauer angesehen. 
Und dann habe ich Angebot und Nachfrage 
entgegengestellt und bin draufgekommen: 
eigentlich bin ich zu preiswert. Der Zeitaufwand, den 
man als Unternehmer investiert in die Kunden, sollte 
natürlich abgedeckt werden. 

Wenn man das Ganze dann kombiniert mit der 
Warum-Frage und dem Elevator Pitch, dann kommt 
einfach eine andere Perspektive auf sein 
Unternehmen. 

Da hilft es. Es ist wirklich sehr sinnvoll. Sehr hilfreich.

Roman Wimmer





Fallbeispiel: Beate Hinz



Fallbeispiel: Beate Hinz
Beate Hinz 

Neukunden 
gewinnen, 
Programm 

durchführen

Expertise,
Online Programm

Praxis 
Mut-ich-macher 

& Kollegin

Evt. Industrie- 
verband 

(Schulungen, 
usw.)

Frauen, 30, 
Karriere im 

Aufbau, per- 
fektionismus
‘beste Pferde 

im Stall’

persönlich, 
langlebiger

Soziale Medien 
(z. B. Facebook, 

LinkedIN), 
Google Suche, 

‘Yoga-Kurs’

Eigenen Lohn, div. Online-Tools (Webinar 
Programm, Shop-Seite, usw.)

Verschiedene Pakete, Preis pro Paket, z.B. 
1490 für Online-Programm mit 

Begleitung

Problem: 
ständig 

müde, Ängste

Lösung: 
dauerhaft 

Gelassenheit

Produkte: 
Online 

Programm + 
Begleitung



Datenrettung:
Die gelöschten oder 
beschädigten Daten auf Ihrem 
Datenträger wiederherstellen 
und unlesbares wieder lesbar 
machen (Data Recovery). 
Festplatten, USB-Sticks, Server

Fallbeispiel: Frank Meincke



Fallbeispiel: Frank Meincke
Gefund-IT

Intake, Erstanalyse, 
Datenrettung, 

Datenträger + Daten 
zurückgeben

Kundenkontakt, 
Rechnungen senden

Reinraum, 
Werkzeuge, 

Aktuelles Wissen 
& Erfahrung

Unternehmen 
und Institute für 

Kurse und 
Zertifizierungen 
(nachweislich 

aktuelles 
Know-how)

Privatpersonen 
(Probleme mit Daten 

wie persönlichen 
Fotos, Verwaltung 

usw.)

Unternehmen & 
Regierungsbehörden 

(Probleme mit 
Unternehmensdaten 

wie Verwaltung, 
Korrespondenz, 
Dateien usw.)

Deutsch und Englisch
Deutschland & Europa

Einmalig - intensiver 
Kontakt, um den 

Auftrag schnell und 
ordnungsgemäß 

ausführen zu können

Website: 
Informationen, 

Kontaktformular
Facebook 
(Fanseite)

Telefon & E-Mail

Büro mit Reinraum, Werkzeuge, Löhne, 
Versicherungen usw.

Festpreise pro Auftragsart (Datenträger und 
Komplexität)

z.B. Festplatten: Standard (EUR 349), Reinraum (EUR 
650), Reinraum Plus (EUR 950). Basis oder Express

Problem: Kein Zugriff 
mehr auf eigenen 

Daten (versehentlich 
gelöscht, 

beschädigt)

Lösung: 
Beschädigten oder 
gelöschten Daten 
wiederherstellen 

Angebot:
Datenrettung von 1) 

Festplatten, 2) 
USB-Sticks, 3) Server



Wir verhelfen 

zu

mit     

Führungskräften

stilvollen und professionellen Geschenken, die Ihre Beziehungen zu Kunden, 
Mitarbeitern oder Geschäftspartnern stärken

uns als Ideenlieferanten- und Geschenke Service -Agentur.

Fallbeispiel Firmengenuss
Nischen-Formel Führungskräften



Wir verhelfen 

zur

mit     

vielbeschäftigten Assistentinnen

Meisterung ihrer beruflichen Aufgaben

mit uns als Ideenlieferanten- und Geschenke Service Agentur, bei dem wir die Suche, 
Organisation und den Versand von passenden Geschenken komplett übernehmen.

Fallbeispiel Firmengenuss
Nischen-Formel Assistenten



Business Model Canvas - Firmengenuss

Führungs- 
kräfte & 

Assistentinnen 
(-> Personas)

< 100 km von 
Alzenau 

Firmen mit >30 
Angestellten

Business-Idee: FirmenGenuss

Gewinn- 
bringende 

Kunden, 
Mitarbeiter, … 

Beziehungen 
stärken

Ideenlieferant 
& Rund-um- 
Geschenke- 

Service 
Agentur

Langfristig & 
persönlich 

(fast freund- 
schaftlich) 

Ideen & beraten. 
Koordinieren: 

Bestellen, 
Personalisieren, 

versenden

Kreative 
Mitarbeiter 

(Ideenfinder), 
Start mit 

kleinem Team

EinGenuss 
(Lieferant, 
Kontakte)

Weitere 
Geschenk 

Lieferant(en), 
Lasergravur, 

Drucker

Wichtig: 
kurzfristige 
Lieferung

Kaltakquise, 
FB & Google 

Ads, SEO.
Beratung Online, 

Postversand

Einkauf von Geschenken (50%) und 
Personal (30%) sind die größten Kosten. 

Keine eigenen Bestände (finanzielles 
Risiko minimieren)

Preise pro Geschenk + pro Kunde 
Betreuungs-Beitrag pro Monat (Abo)



Ihr persönlicher 
24/7 Marketing- 

und Strategie 
-Berater

KI Unterstützung: Businesscockpit
swissmademarketing.com/apps



Fallbeispiel: Beate
Online-Kurs zur Eröffnung einer eigenen Massage-Praxis

Webinar 
Hinweis:
Strategie in 
1 Stunde, 
mithilfe der 
KI - Live 
Fallbeispiel
(ab 23 min)



Arbeitsblatt: Füllen Sie Ihr komplettes Canvas aus



support@swissmademarketing.com


