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Online Academy
Wie wir innovieren: Schauen Sie hinter die Kulissen 

von CopyCockpit. Von der ersten Idee bis zur 
Produkteinführung und Optimierung



Wie wir innovieren:
Praxisbeispiel für unser neuestes Produkt

April 2021: 

die ersten Kunden von 

CopyCockpit!



Ist Innovation für ein Unternehmen wichtig?
Und wenn ja, warum?



Im Laufe der Jahre: immer neue Produkte & 
Dienstleistungen

2010

SECockpit

2020

Online Academy

inCMS Ninja

2021

CopyCockpit

2018

Consulting

Program

Mehr Tools: 

YTCockpit, inCMS 

und mehr

2019

Workshops



Wie finden Sie neue Ideen für neue Produkte und 
Dienstleistungen?



SCAMPER-Methode für Innovation und Verbesserung

Substitute
Ersetzen

Eliminate
Beseitigen

Rearrange
Neu 

anordnen

Modify
Modifizieren

Combine
Kombinieren

Put to another use
Anderweitig 

verwenden

S C A M P E R

Adapt
Anpassen

Quelle: wikifactory.com



Hinweis: 

29.06.2021 - Wie werde ich kreativ? Einfache 
Methoden und Werkzeuge, um neue Ideen zu 

entwickeln



Bild: entfalt.de



Wie integrieren Sie das Feedback und die Ideen 
der Kunden?

Oder: Wie stellen Sie sicher, dass ein 
Kundenbedürfnis gelöst wird?



Woher kennen Sie die Probleme und Fragen Ihrer 
Kunden?

Bild: Unsplash.com



Hinweis: 

01.06.2021 - So verstehen Sie Ihre Kunden, deren 
Erwartungen und Kaufentscheidungen: Erzielen 

Sie mit "Käufer-Personas" mehr Umsatz

08.06.2021 - Ein besseres Verständnis Ihrer 
Kunden: Was macht eine gute Umfrage aus und 

welche Tools eignen sich dafür?



Wie kommen Sie von der Idee zum 
Produkt/Dienstleistung?



“In Arbeit” Momentaufnahmen



Die Idee frühzeitig kommunizieren und auch andere 
(wichtige Akteure) dafür begeistern

Teambesprechung 

SwissMadeMarketing

(Beginn Februar 2021)



Wenn Sie an einem neuen Produkt/einer neuen 
Dienstleistung arbeiten, 

woher wissen Sie, dass es bereit ist für die 
Markteinführung?



Bild: https://www.appsolute.de



Bild: www.reddit.com



Welche verschiedenen Möglichkeiten gibt es, ein 
neues Produkt/eine neue Dienstleistung auf den 

Markt zu bringen?



CopyCockpit: gestartet mit eigener Mailingliste & 
stapelweise starten



CopyCockpit: nach positiven ersten Reaktionen auch 
bezahlte Werbung (Facebook)



Wie weiter nach dem Launch:

Woher wissen Sie, ob es sich um ein gutes 
Produkt/eine gute Dienstleistung handelt?

Wie können Sie es gemeinsam mit Kunden 
weiterentwickeln?



CopyCockpit: Verkaufszahlen und Feedback verfolgen



CopyCockpit: wöchentliches Live-Webinar, FB-Gruppe, 
Umfragen (Neue Funktionen priorisieren)



Fragen & Antworten



Weitere Tipps für unsere Academy-Mitglieder?



“Sie müssen es nicht perfekt machen.
Sie müssen es nur in Gang bringen.”

Ryan Levesque, "Choose"



Schritt für Schritt

Bild: Stephanie Bergeron auf Unsplash.com



support@swissmademarketing.com


