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Diesen Monat speziell eine Reihe von Webinaren
basierend auf lhrem Feedback
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A Mireille van Reenen heeft een poll gemaakt. oo
p/ 3 juni om 10:49 - &

An alle unsere tollen Online Academy Mitglieder

Fur die weitere Planung der Academy-Webinare am Dienstag
mochten wir Sie fragen, welche Strategie-Themen fir Sie am
interessantesten und nutzlichsten sind:

(O | Meine Kunden besser 9 stemmen
verstehen
(O | Meine Produkte & 8 stemmen

Dienstleistungen
weiterentwickeln

() | Effiziente Organisation 5 stemmen
des Unternehmens
(interne Prozesse etc.)

(O | Zusammenarbeit mit 2 stemmen
anderen

O Sonstiges, ... gerne 1 stem
weitere Wiinsche per

Kommentar

nog 1...

Themen verschiedener
Webinare in diesem Monat



Zuerst eine Frage an Sie

Wie sieht Ihr Produkt- und Dienstleistungsangebot aus?

O Ich biete ein Produkt/Dienstleistung in einer Form an

O Ich biete ein Produkt/Dienstleistung an, jedoch in verschiedenen
Formen

O Ich biete mehrere Produkte und Dienstleistungen an
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Fangen wir mit einem Beispiel an
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SNIGLAR
CHF 64.95

SwissMadeMarketing a

lkea Kinderbett

SLAKT
CHF 89.00
(Preis vorher CHF 99.00)

KRITTER
CHF 114.95

Bilder: Ikea.com



> Verschiedene Losungen fiir das gleiche Problem

SwissMadeMarketing a



lkea Kinderbett (2)
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SwissMadeMarketinga Bilder: Ikea.com



> Diverse Zusatzfunktionen beim gleichen
Produkt/bei der gleichen Losung
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lkea Kinderbett (3)

= @ Produkte  Riume  Angebote Q_ Wonach suchst du? @ [~ S

PREIS DAUERHAFT GESENKT
crgge

BettgestellmitFederholzrahmen, weiS, 01200 cm

Preis vorher CHE 99.00
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Oberprife den Lagerbestand

SLAKT
CHF 89.00

SWIssMadeMarketlng a Emwlfk\lch v«els‘e\llges Bettgestell. Es lésst sich mit einem Untergenm-mumewamung B ] Ider' Ikeacom
kombinieren, mit verschiedenen Modulen fiir praktische Unterbringung ergénzen oder als coolen
Platz zum Abhangen mit Freunden gestalten.




> [nspiration fiir Losungen zu verwandten
Problemen
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Ein anderes Beispiel
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Ein Beispiel von uns

asecockpit Home Keywords Rankings Testimonials GratisTraining Preise Login @

Wahlen Sie das beste SECockpit Paket fiir Sie:

Monatlich @' Jihrlich

BESTES ANGEBOT
PRO AGENC
€ €4 7
25 /Monat 42/Monat 75 /Monat
299 /Jahr €499 /Jahr €899 /Jahr
Spare €169 /Jahr Spare €209 /Jahr Spare €289 /Jahr
™ Jetzt starten ™ Jetzt starten ™ Jetzt starten
 Kompatibel mit jedem Web + Kompatibel mit jedem Web ¥ Kompatibel mit jedem Web
Browser © Browser © Browser ©
10 Keywordsuchen pro Tag ¥ 50 Keywordsuchen pro Tag ¥ Unlimitierte Keywordsuchen pro
¥ 800 Suchergebnisse pro ¥ 10000 Suchergebnisse pro Tag
Keywordsuche Keywordsuche 10000 Suchergebnisse pro
Keywordsuch
¥ Keyword-Ideen via Google ¥ Keyword-Ideen via Google patiedthe
AdWords AdWords ¥ Keyword-Ideen via Google
¥ 30 Tage Geld-zuriick-Garantie + 30 Tage Geld-zuriick-Garantie AitWords
o @ Keyword.deen via Google ¥ 30 Tage Geld-zuriick-Garantie
Suggest und Google Related + Keyword-Ideen via Google
Searches Suggest und Google Related
h
x “ Keyword-Ideen via Amazon und Searches)
YouTube Suggest ¥ Keyword-Ideen via Amazon und
YouTube Suggest
* + special Bonus: RankTracker
v .
x ¥ 50 Anzahl taglich getrackter Spacls! Bonus: RankTrackes
Keywords 100 Anzahl taglich getrackter
Keyword
x ¥ Rankings fur Desktop und Mobile AR
o . ) P ———— ¥ Rankings fir Desktop und Mobile
Sprachen + Rankings fir alle Lander und
2 a Sprachen
2 o ¥ Rankings nach Stadt
+ PDF Reports mit eigenem
o e Branding

¥ E-Mail-Berichte und
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Upselling:
Verkaufen Sie lhren Kunden ein besseres, neueres
(und teureres) Produkt/eine Dienstleistung, die
das gleiche Problem lost
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Ein Beispiel von uns (2)

& | CopyCockpit v
™ inCMS - Landing Pages v
“*% inCMS - Local Pages v
% inCMS - Member Pages v
=" SECockpit v
n YTCockpit v
W, YTCockpitTracker v
E BacklinkSpy v
*= RankTracker v
: TrafficAnalysis v
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Cross-Selling:
Bieten Sie lhren Kunden zusatzliche
Produkte/Dienstleistungen an, die zum bereits
ausgewahlten Produkt/Dienstleistung passen.
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Beispiel: Mehrere Kundensegmente bedienen

SwissMadeMarketinga Bilder: Unsplash.com



Beispiel: mogliche Up- und Cross-Sells

SwissMadeMarketinga Bilder: Unsplash.com



Warum ist es von Vorteil, ein Portfolio von
Produkten/Dienstleistungen anzubieten?
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Wie konnen Sie ein ausgewogenes Portfolio
aufbauen?
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Ein guter Tipp ist in diesem Buch beschrieben
(siehe auch Webinar 17.08.2021)

FROM THE #1 NATIONAL
BEST-SELLING AUTHOR OF ASK.

Choose.

The Single Most Important Decision
Before Starting Your Business

RyAN
LEVESQUE

“This is a must-read. Ryan is a great business mentor, and he'll
e a tremendous amount of time and money with this book

Save you « o
— Brendon Burchard, # 1 New York Times best-selling author of High Performance Habits

Wahl.
“Die wichtigste Entscheidung vor der
Griindung lhres Unternehmens”



Der In-Up-Max Rahmen

SN\

IN
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'In' ist das erste Produkt, das lhre Kunden kaufen und
ein Problem lost, das ihnen wichtig ist

MAX
- passend fur 100% lhrer Kunden Up
- |ost ein ein Problem mit einem

hohen Schmerzpunkt, der sich
verschlimmern kann

(“10.000 Euro Problem”) IN
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'Up' ist fir 10% lhrer Kunden, die lhr Unternehmen
nutzen mochten, um Folgeprobleme zu l6sen

MAX
- passt zu 10% lhrer Kunden
- 10x mehr als Preis des 'in' Produkts UP
- |ost ein zukunftiges Problem

IN
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'Max' richtet sich an die 1% der Kunden, die bereit sind,
viel mehr Geld fiir dieses Thema auszugeben

/N

IN

- passt zu 1% lhrer Kunden
- 100x mehr als Preis des 'in' Produkts
- konzentriert sich auf ‘Menschen mit Geld’

SwissMadeMarketing a



Dieses Framework bietet eine praktische Anleitung zur
Entwicklung lhres Produktportfolios

Steigender Wert flr Ihre Kunden
+ MAX

Chancen fur Geschaftswachstum fir Sie

UP
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Hinweis: 17.08.2021 -
Wie Sie neue Geschaftsideen bekommen
und lhre Produkte und Dienstleistungen
verbessern konnen
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Product Grid™ (Produkt Raster)

Produkt Fokus

- Digitaler Kurs
- eBook-PDF
- Physisches Buch

Kunden Fokus

- Private Beratung
- Mastermind
- Gruppencoaching

Mitgliedschaft Fokus

- Mitgliederseite
- Online-Community

Veranstaltung Fokus

- Workshop
- Boot Camp
- Live Veranstaltung
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Ein paar Beispiele
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Beispiel: Orchideenpflege

MAX

UP

IN

SwissMadeMarketinga Bild: Alfonso Alberto Ramirez Alvarez auf Unsplash.com



Beispiel: Welpen “Tépfchen”training

L)

IN

SwissMadeMarketinga Bild: Bill Stephan auf Unsplash.com



Beispiel: Business-to-Business-Beratung

MAX

UP

IN

%'f

SwissMadeMarketinga Bild: Daniel Hopper auf Unsplash.com




Beispiel: SwissMadeMarketing

= secockpit / U \
V.4 copycockpit / N \
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Wie konnen Sie lhr Portfolio
gestalten/verbessern?
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Hinweis: 24.08.2021 -

Wie wir innovieren: Schauen Sie hinter die
Kulissen von CopyCockpit. Von der ersten
Idee bis zur Produkteinfiihrung und
Optimierung



Welche 'Lego'-Steine sind lhre Grundlage fiir
Variationen?

SwissMadeMarketinga Bild: Fortytwo auf Unsplash.com



Sie mussen es nicht auf einmal umgesetzt haben -
bauen Sie es Schritt fiir Schritt auf

SwissMadeMarketinga Bild: Stephanie Bergeron auf Unsplash.com



Fragen & Antworten
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support@swissmademarketing.com
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