
ONLINE ACADEMY

Heute zeigen wir, wie E-Mails schnell erstellt 
werden können, um das Maximum aus einer 

Werbekampagne zu holen

Präsentiert von Mireille van Reenen



Marketingkampagne: live in 9 Schritten

1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie 

definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen

6. Eine Landing-Page erstellen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren

9. Erfolg messen und optimieren

Strategie: 
Entscheidungen

Funnel:     
Umsetzen

Kampagne:        
live bringen



Nischenformel Manfredo

Wir verhelfen 

Freizeitmusikern  

zu 

einem musikalischen Abenteuer, das ein Jahr lang jeden Tag neue Inspiration bringt

mit 

mit unseren einzigartigen Flöten-Kalendern. Es gibt sowohl für Block- wie auch Querflöten einen 
Kalender mit 365 sorgfältig ausgewählten Musikstücken. Der Kalender ist mit ansprechenden Bildern 
illustriert und zudem gibt es wöchentliche Play-along-Begleitungen im mp3 Format. Es gibt keinen 
Kalender in dieser Art für Flöten Spieler.





Manfredo’s Funnel: Direktverkauf, dann eins zu eins Call

Dankeseite Kalendertool Coaching

CTA: Kalender 
kaufen

1:1 Coaching 
Call (bezahlt)

Landing Page Bezahlseite



Manfredo’s Funnel: Direktverkauf, dann eins zu eins Call

Danke & Upsell 

seite Kalendertool Coaching

CTA: Kalender 
kaufen

1:1 Coaching 
Call (bezahlt)

Landing Page Bezahlseite
Bezahlseite

Upsell Seite 

E-Mail



Bild: www.reddit.com



1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie 

definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen

6. Eine Landing-Page erstellen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren

9. Erfolg messen und optimieren

Fokus heute: E-Mail Sequenzen



E-Mails: für das Coaching motivieren

Dankeseite Kalendertool Coaching

CTA: Kalender 
kaufen

1:1 Coaching 
Call (bezahlt)

Landing Page Bezahlseite

Motivieren für das 
Coaching 



Sequenzen und (regelmäßiger) Newsletter

E-Mail Sequenz

- Potenzielle Kunden gezielt zum 
Mitmachen, Kaufen, Nutzen 
motivieren

(regelmäßiger) Newsletter

- Beziehung aufbauen, informieren, 
inspirieren, auf Angebote 
aufmerksam machen



Nutzen Sie dieses CopyCockpit App, …

CopyCockpit App “Stichworte 
zu Text” unter der Allgemein 
Kategorie 

Hinweis: Erklären Sie im Eingabefeld 
„Stil“ kurz, dass es sich um eine 
bestimmte E-Mail handelt



… die E-Mail Apps in CopyCockpit, …

CopyCockpit Kategorie 
“E-Mail-Marketing”



… und natürlich das E-Mail-Marketing-Board im BusinessCockpit



Weitere Infos



1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie 

definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen

6. Eine Landing-Page erstellen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren

9. Erfolg messen und optimieren

Funnel: 
fertigstellen

Kampagne: weiter 
vorbereiten & live bringen

Fokus nächste Wochen

✅

✅
✅
🔄

🔄
🔄
🔄



Live Fragen & Antworten ...



support@swissmademarketing.com


