ONLINE ACADEMY SwissMadeMarketing &4

Heute zeigen wir, wie E-Mails schnell erstellt
werden kdnnen, um das Maximum aus einer
Werbekampagne zu holen

Prasentiert von Mireille van Reenen




MARKETING KAMPAGNE

9 SCHRITTE,

Marketingkampagne: live in 9 Schritten oy @

1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie Strategie:
T e Entscheidungen

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen Funnel:

6. Eine Landing-Page erstellen Umsetzen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren Kampagne:

9. Erfolg messen und optimieren live bringen
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Nischenformel Manfredo

Wir verhelfen

Freizeitmusikern

zZu
einem musikalischen Abenteuer, das ein Jahr lang jeden Tag neue Inspiration bringt
mit

mit unseren einzigartigen Fl6ten-Kalendern. Es gibt sowohl fur Block- wie auch Querfléten einen
Kalender mit 365 sorgfaltig ausgewdhlten Musiksticken. Der Kalender ist mit ansprechenden Bildern
illustriert und zudem gibt es wéchentliche Play-along-Begleitungen im mp3 Format. Es gibt keinen
Kalender in dieser Art fUr FIoten Spieler.
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B]ockﬂc’jten Ka]endcr

Saskia Worf

Qperﬂéten Ka]ender

365 Sticke
flr
365 Stticke fur Sopran-, Alt- oder Tenorblockflote
1 -2 Querfléten
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Manfredo’s Funnel: Direktverkauf, dann eins zu eins Call

Landing Page Bezahlseite

Dankeseite Kalendertool Coaching

>
‘a |
CTA: Kalender 11 Coaching
kaufen call (bezahlt)
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Manfredo’s Funnel: Direktverkauf, dann eins zu eins Call

Landing Page

CTA: Kalender
kaufen
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E-Mail

Bezahlseite

Danke & Upsell Bezahlseite
seite
) ‘ > = T——

e e CALL TO ACTION

1.1 Coaching
Call (bezahlt)

Upsell Seite

| >

Kalendertool Coachir

=
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MARKETING KAMPAGNE

9 SCHRITTE,

Fokus heute: E-Mail Sequenzen T

1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie
definieren

Einen Sales-Funnel skizzieren

Ein Verkaufsvideo aufnehmen
Eventuell ein Lead-Magnet erstellen
Eine Landing-Page erstellen
E-Mail-Sequenzen einrichten

Traffic generieren

© o N O o b~ W

Erfolg messen und optimieren
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E-Mails: fur das Coaching motivieren

Landing Page Bezahlseite
Dankeseite Kalendertool Coaching
>
5 ; N
CTA: Kalender 11 Coaching

;E Motivieren fir das
Coaching
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Sequenzen und (regelméRiger) Newsletter

E-Mail Sequenz (regelmdRiger) Newsletter
- Potenzielle Kunden gezielt zum - Beziehung aufbauen, informieren,
Mitmachen, Kaufen, Nutzen inspirieren, auf Angebote
motivieren aufmerksam machen

Tagl Tag 3 Tag 5 . Tag 7 E-Mail E-Mail E-Mail E-Mail
Freebie ’ Upsell 1 . Freebie 2 Upsell 1 einmalig einmalig einmalig einmalig
. ¢
Tag 0 Tag 7 Tag 21

Vielen Dank Tipp 1 Upsell 2
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Nutzen Sie dieses CopyCockpit App, ...

= SwissMadeMarketing *

A CopyCockpit , ) ALLGEMEIN

D Q_ ANSICHT @

8

,u Assistenten

1/ Marktplatz A

Q Meine Assistenten -
» 8 Meine Projekte
» O zuletzt

D Meine Apps “

v LJ Apps

D Allgemein AIDA (Aufmerksamkeit, Interesse, Drang, ...

2 Marketing-Grundlagen
Landing Pages
Blog
!J eBook
-yl Interaktion
&) EMail-Marketing
f Facebook Ads
= Google Ads Bildideen
‘,—! Onlineshop

EB storvtelling
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Bessere Texte

Stichworte zu Text Text vereinfachen

CopyCockpit App “Stichworte

zu Text” unter der Allgemein
Kategorie

Hinweis: Erklaren Sie im Eingabefeld
,Stil” kurz, dass es sich um eine
bestimmte E-Mail handelt



... die E-Mail Apps in CopyCockpit, ...

v

5]

,D Assistenten
1,-{ Marktplatz
!(l Meine Assistenten
B2 Meine Projekte
O Zuletzt
2 Meine Apps
LT Apps

D Allgemein

2 Marketing-Grundlagen

Landing Pages
Blog

!l eBook

'\J Interaktion

@ E-Mail-Marketing
f Facebook Ads
3 Google Ads

'\,-_/ Onlineshop

Storytelling
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A CopyCockpit N @ E-MAIL-MARKETING X

| 5

Q ANSICHT ©

E-Mail-Betreffzeilen

E-Mail Sequenz Ideen

CopyCockpit Kategorie

“E-Mail-Marketing”

E-Mail Text

Kaltakquise E-Mail E-Mail Newsletter Ideen
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& E-Mail Marketing Board

Funnel Strategie

- Facebook > Landingpage > Gratis-Webinar iber die Vorteile von Jobcoaching in Unternehmen (&

Beratungsgespréich > Verkauf

4 2 CHAT

Leadmagnet

Gratis-Webinar iber die Vorteile von Jobcoaching in Unternehmy

0 2, CHAT
E-Mail Plan E-Mail 1
1. E-Mail: Dank fiir die Teilnahme am Gratis- # Stérken Sie Ihr Team mit
Webinar iber die Vorteile von in
Unternehmen, kurze Zusammenfassung der
wichtigsten Punkte des Webinars
il : 2 2 CHAT

CTA: Erfahren Sie mehr Gber unsere
individuellen Jobcoaching-Losungen und
vereinbaren Sie ein Beratungsgesprach!

2. EMail: Erfolgsgeschichten von
die

haben und von den positiven Ergebnissen
berichten

CTA: Nutzen Sie die Chance und buchen Sie
jetzt ein Beratungsgesprach!

3. EMail: Vorstellung des Teams von
erfahrenen Jobcoaches und deren Expertise
im Bereich der Unterstiitzung von
Unternehmen und Mitarbeitenden

CTA: Vereinbaren Sie noch heute ein
Beratungsgespréich mit unserem

DR b ooy

Fhasiea

+ Stirken Sie Ihr Team mit professionellem Jobcoaching
* k%

Sehr geehrte Teilnehmerin, sehr geehrter Teilnehmer,

wir mochten uns herzlich bei hnen fir Ihre Teilnahme am Gratis-Webinar iber die

Vorteile von Jobcoaching in Untemehmen bedanken. Es war uns eine Freude, Ihnen die

Punkte und 2 wie
Teams beitragen kann.

zur eines starken und

Im Webinar haben wir betont, dass wir bei Jobcoach auf langjahrige Erfahrung und
Expertise setzen, um dabei zu ihre
bestmoglich bei ihrer beruflichen Entwicklung zu begleiten. Durch individuelle

i und Planung schaffen wir

ein motiviertes und erfolgreiches Arbeitsumfeld.

Fiir einen kurzen Uberblick iiber die prasentierten Inhalte finden Sie hier eine
Zusammenfassung der wichtigsten Punkte:

- Die Bedeutung von fiir die berufliche von
- Die Vorteile eines professionellen Bewerbungsmanagements
- Die strategische Planung zur Férderung des individuellen Potenzials

n/de

iionellem Jobcoaching! / Button: Gratis-Webinar ansehen.

E-Mail 4

< Individuelle Lsungen fiir lhr
Unternehmen: Professionelles

Wir méchten Sie dazu einladen, mehr Gber unsere indi Losungen
2u erfahren und ein mit uns zu So
kénnen wir wie wir Ihr L bei der eines

starken Teams unterstiitzen konnen.

Kiicken Sie hier, um weitere Informationen zu erhalten und ein Beratungsgesprach zu
vereinbaren!

Wir freuen uns, von Ihnen zu hren und stehen Ihnen bei Fragen gerne zur Verfiigung.
Mit besten Griiien

Ihr Team von Jobcoach

4

mit Jobcoach

& CHAT

E-Mail 5

Optimieren Sie Ihr Team: Sichern Sie
sich Ihren Beratungstermin!

4

.. und naturlich das E-Mail-Marketing-Board im BusinessCockpit

45 CHAT



Weitere Infos
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Spiterans.. 4 Teilen

les E-Mail-Marketings - Der ultimative Leitfadeg fir Ihr Online-Marke.

® MARKETING ERKLART

Gratis download: kostenloser
Ratgeber fir Online-
Marketing

Online Academy  Consulting-Programm  Case Studies.

Warum E-Mail-Marketing immer noch relevant ist
und wie Sie es umsetzen

E-Mail M nach wie vor eine. 3 in

Eine gut

Warum? Weil . direkte Linie zu lhren

und das ganz.

einer Timeline s

man effekiv £ baut eine g chwertige Mallingliste auf?

Uber den Einsatz von L

in diesem Artikel prasentieren wir Ihnen smugmn um EMall Adressen 2u sammeln und Ihre Malinglise auszubauen
ihre

Sollten Sie b EMallL e Frage, wie sie besten eine Email-Kampagne
aufbauen? Wir geben Ihnen praktische Tipps, wie Sie Ihre E-Mail Marketing Kampagnen gestalten.

Gehen Sie den nachsten Schrittin Ihrem Online-Marketing und lesen Sie weiter, um wertvolle Einblicke in erfolgreiche €
Mail Marketing Strategien zu erhalten.

Den Artikel teilen X 6 0 B =

Wieso Sie E-Mail Marketing betreiben sollen

langfristige Beziehungen aufbauen

£ 50
[ >~

automatisierbar

S Kostenefiizient
()

relativ einfach
2ubedienen

Moglichkeit zur Personalsierung

3 h immer Form von Marketing, Viele Leute sagen immer wieder,
dass E-Mail Marketing altmodisch und nicht mehr relevant sel. Doch das Ist nicht wahr. E-Mall Marketing funktioniert immer
noch und bietet viele Vorteie.

« Esist automatisierbar und kot
« relativ einfach zu bedienen und

« bietet zudem die Maglichkeiten zur Personalisierung,
« Abervor a

effizient,

potenziellen Kunden.

Wenn jemand Ihre Landing-Page oder Website besucht oder sonst Interesse an Ihrem Unternehmen zeigt, kann es gut sein,
dass diese Person zwar noch nicht sofort bereit st bei Ihnen 2u kaufen, aber in ein paar Monaten Ihre Losung braucht

Wenn Sie kein E-Mail Marketing betreiben, wird diese Person Sie vergessen und sich anderswo umsehen. Aber, wenn Sie
die und relevante steigt die dass
e bel Ihnen kaufen werden.

Uberlegen Sie sich bei jeder Ihrer MarketingmaBnahmen, wie Sie
damit Leads sammeln kénnen

U e Ml autsubauen, issen i € MalkAdeessen saomeln, Oberegen i sich b jdr e
wie Sie damit L

YouTube haben, sollten Sie dennoch
daran denken, wie Sie diese Leute auf Ihre E-MailListe bringen kénnen. Denn wahrend sich die Algorithmen auf diesen

GriNEAGEEn]) Consuing Programm

Case Studies

Online-Kurs: E-Mail Liste aufbauen und
Kunden binden

E:MaSs in nach wie or elnes der effekivsten MarketingInstrumente. Doch wie Schafft man es, eine
‘wachsende und engaglerte E-Mall-Liste aufzubauen?
v Praxisorientert: e lemen S or ST, wée S elne £+
Malls erstellen
+ Wertvolle Ressourcen: mit ielen Belsplelen, Vorlagen Lnd Arbetsabiauten, um direk loszufegen
oo it a5 g e e d A g8 S A s Toars
ibles Leren: I ihrem efgenen Tempo und zu Irer elgenen Zelt

Uste aufbauen und effektne E-

Bauen sie eine treue nd akive E-MalkLste aut, e Inre Batschaften horen mochten und wandeln Sie
Interessenten In Kunden um. etz den Online-Kurs kaufen und Zugang zu allen Trainingswideos,
Downloads und anderen Ressourcen erhalten.

© 7 Tage riswo © euzbar @ Voriagen & Checkisten

In diesem Training lernen Sie:
Aufbau einer eigenen E-Mail-Liste und Erstellen tiberzeugender E-Mails
s das wichtgste,

i i al sarkeirg i bereoen Ehak e v i St Aneurgen,
s, Wt s

Behandeite Themer:

Wie Sle e E-Mal Lte SCht 0 SChitt aufbauen: kostentrele vs. bezahite Moglichkexen
em Verglelch

Wie Sle it Lead Magnecen E-Mal-Adressen von pateniesen Kunden gewinnen

. 2u Leass -

Soersceben Sie EMai Newseer, i Ihve Kuncen aressern und bevegen M.

Ihve Fotschritee beim A lrer E-Mallste oz

Uberblick: Was Sie in diesem Kurs erwartet

Die Serie besteht aus 14
durchgenen oger s nur e innate ansenen, e se

o Sie konnen de Videos der Relne nach

2ujedem

eressieren.

Das Training enthalt auserdern

ort fostegen konnen;

ol Usks 2 Sespwr, prkshae hastam ) attn Vi g s

. e Autzeic H'mgenunseﬂurw\\s gruppe. I enen wir Demonsirationen und A ute zeigen, Fragen von anderen Unternehmern beantworten und innen
Feeavack gel

‘Wie Siethre

it 1 0
vs. bezanite Moglichkeiten im Vergleich Kunden gewinnen

L 0] 02 03 04 05 00 |

Loads - mit Newslettor,

Kappt's?

(07 08 09 10 || |2 |3 14|

und bewegen

Die 14 Trainingsvideos

o o o s s ‘“““F Warum E-Mail Marketing immer noch wichtig ist [ ]
Eigebnisses mdsson Sie andess ot nahmen ergrl .

sswrategle 2u Innen passs, nangt
2Punicen ab
0 gewanschter Gescnwindighel des Ergebiisses
massen e angere Masnahmen ergre

ch fur ase: tellen e sicher, Gass Sie ene Liste mit

= EMai Marketing i noch Immer die gUnSUgSte Und nachh
von Markecing

Form




Fokus nachste Wochen

1. Die Firmenstrategie festlegen
2. Die Neukundengewinnungsstrategie
definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

=

Ein Verkaufsvideo aufnehmen
S—FEventuel-eirtead-Magheterstetien
Eine Landing-Page erstellen

E-Mail-Sequenzen einrichten

JRORO

Traffic generieren

© © N O

Erfolg messen und optimieren

SwissMadeMarketing ll

MARKETING KAMPAGNE

9 SCHRITTE,

30 TAGE
UND LIVE!

Funnel:
fertigstellen

Kampagne: weiter
vorbereiten & live bringen



Live Fragen & Antworten ...
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support@swissmademarketing.com
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