
ONLINE ACADEMY

Anzeigen aus dem richtigen 
Blickwinkel? So schreiben Sie effizient 

Ads für Facebook & Instagram

Präsentiert von Mireille van Reenen



Strategie

1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie 

definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen

6. Eine Landing-Page erstellen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren

9. Erfolg messen und optimieren

Funnel: 
fertigstellen

Kampagne: weiter 
vorbereiten & live bringen

Marketingkampagne: live in 9 Schritten

✅

✅
✅
✅

✅
✅
🔄



Nischenformel Manfredo

Wir verhelfen 

Freizeitmusikern  

zu 

einem musikalischen Abenteuer, das ein Jahr lang jeden Tag neue Inspiration bringt

mit 

mit unseren einzigartigen Flöten-Kalendern. Es gibt sowohl für Block- wie auch Querflöten einen 
Kalender mit 365 sorgfältig ausgewählten Musikstücken. Der Kalender ist mit ansprechenden Bildern 
illustriert und zudem gibt es wöchentliche Play-along-Begleitungen im mp3 Format. Es gibt keinen 
Kalender in dieser Art für Flöten Spieler.
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Manfredo’s Funnel: Direktverkauf, dann bezahltes Coaching

Dankeseite Kalendertool Coaching

CTA: 
Kalender

CTA: 
Coaching

Landing Page Bezahlseite Bezahlseite

Oder: Dankeseite 

& E-Mail Kontakt



Manfredo’s Funnel: per E-Mail für das Coaching motivieren 
Dankeseite Kalendertool Coaching

CTA: 
Kalender

CTA: 
Coaching

Landing Page Bezahlseite Bezahlseite

Oder: Dankeseite 

& E-Mail Kontakt





Landing-Page optimieren

Texte

Überschriften

Aufzählungspunkte

Call-to-Action-Schaltflächentexte

Usw.

Design
Farben

Bilder

Feinschliff & Kontrollen
Links hinzufügen

CTA verknüpfen

Prüfen
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Der Inhalt unserer Anzeige bestimmt, an wen die KI von 
Facebook & Instagram unsere Kampagne verteilt

1
Anzeigen-

Inhalt 
analysieren

2
Kampagne

bestmöglich 
ausliefern

3
Resultate 

auswerten

Beliebig wiederholen



Ihre Aufgabe: möglichst viele Ideen für Anzeigen generieren…



Mögliche Blickwinkel für den Flötenkalender
- Abenteuerreise: Wie das tägliche Spielen eines neuen Stücks wie ein musikalisches Abenteuer ist, das die Fantasie 
anregt und Abwechslung ins Leben bringt.

- Fitnessstudio für die Seele: Die tägliche Praxis mit dem Flötenkalender ist wie das Training im Fitnessstudio – es stärkt 
nicht nur die Fähigkeiten, sondern bringt auch Freude und Erfüllung.

- Zeitreise: Der Flötenkalender als eine nostalgische Zeitreise durch verschiedene Musikstile und Epochen, die 
Erinnerungen weckt und neue Inspiration schafft.

- Gemeinschaft: Die Idee, dass jeder Tag im Kalender auch eine Einladung zu gemeinsamen musikalischen Sessions mit 
Freunden oder der Familie ist, um die Liebhaber der Flöte zusammenzubringen.

- Spielplatz für Erwachsene: Der Flötenkalender als kreativer Spielplatz für Erwachsene, um den inneren Kind wieder zu 
entdecken und die Freude am Musizieren zu entfalten.

- Geheimnisvolles Geschenk: Der Kalender als ein Überraschungspaket, das jeden Monat neue musikalische Schätze 
enthüllt und damit Vorfreude und Neugier weckt.

- Entspannung: Wie das Spielen der Flöte als tägliches Ritual dazu beitragen kann, Stress abzubauen und den Geist zu 
beruhigen – eine Oase der Ruhe im hektischen Alltag.

- Kunst: Die Verbindung zwischen Musik und bildender Kunst – wie die ansprechenden Illustrationen im Kalender die 
Kreativität anregen und die Musizier-Erfahrung bereichern.



Aus unterschiedlichen Blickwinkeln lassen sich 
unterschiedliche Anzeigen bauen …

Blickwinkel “Geheimnisvolles Geschenk” Blickwinkel “Entspannung”



Aus unterschiedlichen Blickwinkeln lassen sich 
unterschiedliche Anzeigen bauen …

Blickwinkel “Geheimnisvolles Geschenk” Blickwinkel “Entspannung”



CCo Apps in den Storytelling und Facebook Ads Kategorien



Facebook & Instagram Kampagnen Board in BusinessCockpit



Online Training für weitere 
Informationen

Facebook und Instagram Werbung

- Erklärvideos, 
- KI Unterstützung, 
- Vorlagen,
- Beispiele und 
- Aufgaben zum selbst loslegen



1. Die Firmenstrategie festlegen

2. Die Neukundengewinnungsstrategie 

definieren

3. Einen Sales-Funnel skizzieren

4. Ein Verkaufsvideo aufnehmen

5. Eventuell ein Lead-Magnet erstellen

6. Eine Landing-Page erstellen

7. E-Mail-Sequenzen einrichten

8. Traffic generieren

9. Erfolg messen und optimieren
Kampagne: live bringen

Fokus nächste Woche: live gehen!

✅

✅
✅
✅

✅
✅
✅



Live Fragen & Antworten ...



Bild: www.reddit.com



support@swissmademarketing.com


