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Was ist Ihre Strategie? Wo werden Sie E-Mail Adressen
sammeln? Zutreffendes ankreuzen

o Kostenfrei:

o Kaltakquise

0 YouTube Kanal

o Social Media

0 SEO (Google Suche)

>> Webseite mit passenden und
effektiven Conversion-Elementen
& Lead Magneten eingebaut
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0 Bezahlt;

o Facebook Werbung
0 Google Ads
o Anderes, .. .. ..

>> Sales Funnel mit Lead
Magneten eingebaut



Was sind lhre ersten Ideen zum Sammeln von
E-Mail-Adressen? Zutreffendes ankreuzen

Zum Beispiel:
[] Probe-Abo (gratis oder sehr niedriger Preis)
[ ] Chatbot
[ ] Gutschein
|| Beratungstermin
[ ] Mehrwertvideo
[ ] Quiz
[ ] Download (Checkliste, Vorlage, ...)
[ ] Webinar
] Késtchen beim Check-out Webshop
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Welche Art von Tool brauchen Sie fur lhr Unternehmen?
Zutreffendes umkreisen

E-Mail Formular Newsletter Autoresponder
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