
ONLINE ACADEMY

Wie Sie Ihre E-Mail Liste Schritt für 
Schritt aufbauen: kostenfreie vs. 

bezahlte Möglichkeiten im Vergleich

Präsentiert von Mireille van Reenen,  
Matthias Hänni und Jamie Hänni



Warum E-Mail 
Marketing immer 
noch wichtig ist01



Welche Neukundengewinnungsstrategie zu Ihnen passt, 
hängt hauptsächlich von 2 Punkten ab

Bilder: Ocean Ng und micheile .com auf Unsplash.com



Budget

Zeit

Resultate auf lange Sicht, 
hohes Budget:

Organische 
Maßnahmen + 
bezahlte Werbung

Resultate auf lange Sicht, 
tiefes Budget:

Organische 
Maßnahmen

Schnelle Resultate, 
hohes Budget:

Bezahlte Werbung 
(Facebook, YT, 
LinkedIn, …)

Schnelle Resultate, 
tiefes Budget:

Kaltakquise

Je nach Budget und gewünschter Geschwindigkeit des 
Ergebnisses müssen Sie andere Maßnahmen ergreifen
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Resultate auf lange Sicht, 
hohes Budget:

Organische 
Maßnahmen + 

bezahlte Werbung

Resultate auf lange Sicht, 
tiefes Budget:

Organische 
Maßnahmen

Schnelle Resultate, 
hohes Budget:

Bezahlte Werbung 
(Facebook, YT, 

LinkedIn, …)

Schnelle Resultate, 
tiefes Budget:

Kaltakquise

Das Gleiche gilt jedoch für alle: Stellen Sie sicher, dass Sie 
eine Liste mit Interessenten erstellen können



E-Mail Marketing ist noch immer die günstigste und 
nachhaltigste Form von Marketing

relativ einfach 
zu bedienen

kosteneffizient

Möglichkeit zur Personalisierung

automatisierbar

langfristige Beziehungen aufbauen

Bild: Communication Illustrations auf Storyset.com
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