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Wie Sie mit Lead Magneten 
E-Mail-Adressen von potenziellen 

Kunden gewinnen
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Was ist ein 
Lead Magnet, und 

warum ist er 
wichtig?
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Für jede Strategie: Traffic Quelle + Conversion Elemente

Verkauf

Traffic 
Quelle

1. Webseite/ 
Landing Page

2. Conversion 
Elemente

3.



Kostenfrei:

● Kaltakquise
● YouTube Kanal
● Social Media
● SEO (Google Suche)

Bezahlt:

● Facebook Werbung
● Google Ads
● usw.

Traffic: Kostenfreie vs. bezahlte Möglichkeiten



Kostenfrei:

● Kaltakquise
● YouTube Kanal
● Social Media
● SEO (Google Suche)

Bezahlt:

● Facebook Werbung
● Google Ads
● usw.

>> Webseite mit passenden und 
effektiven Conversion-Elementen 
& Lead Magneten eingebaut

>> Sales Funnel mit Lead 
Magneten eingebaut

Beide Optionen erfordern einen ‚Lead-Magneten‘



Ein Lead-Magnet bietet Interessenten einen Grund, ihre 
E-Mail-Adresse zu hinterlassen

"Erhalten Sie exklusive 
SEO-Tipps, die ich nur mit 
E-Mail-Abonnenten teile"



Bild: Unsplash.com



So können wir einen vollständigen Schritt-für-Schritt-Plan 
für den Aufbau Ihrer Mailingliste erstellen

E-Mail Marketing Tool auswählen und einrichten. 
Kontakte nachverfolgen

Ausgangs- 
situation Evaluieren

Bezahlte 
Werbung

Organische 
Maßnahmen

Lead 
Magnet 
erstellen

Funnel 
Strategie 
wählen



Fokus Heute

E-Mail Marketing Tool auswählen und einrichten. 
Kontakte nachverfolgen

Ausgangs- 
situation Evaluieren

Bezahlte 
Werbung

Organische 
Maßnahmen

Lead 
Magnet 
erstellen

Funnel 
Strategie 
wählen



support@swissmademarketing.com


