ONLINE ACADEMY SwissMadeMarketing &4

Wie Sie mit Lead Magneten
E-Mail-Adressen von potenziellen
Kunden gewinnen

Présentiert von Mireille van Reenen, Jamie

H&nni und Michelle Ginzburg



Welche Formen gibt
es? Und was passt
zu lhrem
Unternehmen?




Mogliche ,Lead-Magnete’

Leitfdden
E-Books

kostenpflichtige
Tools
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Die Moglichkeiten sind nahezu endlos Liste mit
zusatzlichen

vollsténdige Anleitungen Strategien
(definitive guides)
FB Gruppe
Vorlagen Folien / Transkript Video- oder
Audioaufnahme
Challenge

PDF-Version eines Blogbeitrags Mitgliederbereich mit

SwissMadeMarketing &3 zusdtzlichen Ressourcen



Wie finden Sie heraus,

welcher Lead Magnet der richtige fur Sie ist?




Der Kunde hat Was braucht Ihr Kunde, Kundenproblem

ein Problem oder Frage

um die Briicke zu wurde geldst!
Uberqueren?

oder eine Frage

4
o.
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Wie I6st Ihr Produkt [ Ihre Dienstleistung

dieses Problem [ Frage?




Die Kraft der Nische

Kunden Probleme

v

Angebote
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Nischen-Formel

WTRVEDTIENY kunden PN 1osung JIMUE Angebot
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Der In-Up-Max Rahmen
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Beispiel: Orchideenpflege

MAX

UP

IN
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Hinweis

ORlineAcademy)) SuccessSteps  ConsultingProgramm  Case Studies

Wie Sie Ihren Kunden ein
B e ausgewogenes Portfolio an Produkten
und Dienstleistungen dnbieten

SwissMadeMarketing

B R eracy e e e hctests
tingkommunikation nutzen

Onli ad Y

Wie Sie lhren Kunde gewogenes Portfolio “:i:,‘:f,‘ﬁﬁ“;i‘f‘.“i;’iﬁ“m‘ul"mmmm
an Produkten und Dienstleistungen anbieten

Weitere Trainings
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Eine Landing Page inkl Textin

R
ol "ur 60Minute - so klappt's!

‘Wie behalte ich den Uberblick
ber die Aufgaben und de

- N = - en 1
KATEGORIEN: STRATEGIE - Fortschritt meiner SEO-...
#Geschaftsplan & Finanzen
SEO-MaRnahmen strukturiert
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©etzaiund soawertai it
Wie Sie Ihren Kunden ein ausgewog Portfolio an Produkten und e Tem e oclslatar
Dienstleistungen anbieten

Relevante Keywords finden und
erfolgreich platzieren: So
funktioniert es! (Praxisbeispie...

In diesem Webinar behalten wir:

Wieviele Produkte und Dienstleistungen bieten Sie an?

Mit einem Portfolio aus mehreren konnen Sie ein. - far
Kunden anbieten, die Ihr Unternehmen zuerst besser kennenlernen mochten; und dann ein umfassenderes Produkt
fur Kunden, die mehr brauchen.

Recherchieren Sie, welches Portfolio zu Ihrem Unternehmen und Ihren Kunden passt

Finden Sie heraus, warum es wichtig sein kann, eine Palette von giinstigeren einfacheren Optionen bis hin zu
umfassenderen Losungen in einem hiheren Preissegment anzubieten Erfolgreiche

.
. 8 Suchmaschinenoptimierungin
« Mit prakischen Beispielen und einem leicht anwendbaren Modell zum Aufbau Ihres eigenen Portfolios - 3 Sehi e Vo e Akl b

Keywords: wie Sie relevante
Keywords finden und sie richtig
indennhalt Ihrer Website...

Mit diesem Geheimrazept zum
YouTube Erfolg | Das resige
Potenzial unserer Tools:Frage..

In diesem Webinar lernen Sie menr Giber das Gedachtnis und wie Sie dessen Potential als wertvolles Werkzeug fir Ir

SEO-Umsetaung: Ein larer
Business einsetzen konnen. Plan fi bessere Rankings und

mehr Traffic auf Ihrer Website

Das riesige Potenzial unserer
Took Fragen & Antworten
20220

‘Wie funktioniert die Suche bei
Google? Die wichtigsten
Faktoren fir das,
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Der In-Up-Max Rahmen

MAX

UP

Lead Magnet
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Verschiedene Strategien

Allgemein

z.B. Anmeldung
Newsletter,
kostenloses
E-Book zum
allgemeinen
Thema in dieser
Nische
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Inhalt-Upgrades

Spezifische
/usatz-
informationen zu
bestimmten
Inhalten

(z.B. Checkliste
bei einem Blog)

Opt-in

AnkUndigung
einer neuen Serie

(z.B. neuer
kostenloser Kurs,
Blog-Serie)



Nutzen Sie dies als Inspiration, um Inhalt und Form
auszuwdhlen, die zu Ihnen und Ihren Kunden passen

Form

Der Kunde hat Was braucht Ihr Kunde, Kun:enp vvvvv m
e oder Frage
R um die Briicke zu warde goios
Uberqueren?
a® B’
.
vollsténdige Anleitungen
+ (definitive guides)
FB Gruppe
Vorlagen
MAX
Challenge

Inhalt P

PDF-Version eines Blogbeitrags

IN

Lead Magnet
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Liste mit
zusdatzlichen
Strategien

Folien / Transkript Video- oder
Audioaufnahme

Mitgliederbereich mit
zusdtzlichen Ressourcen



Zusammenfassend

e Schaffen Sie etwas Wertvolles fur Ihre Besucher
e Verschaffen Sie innen sofortigen Erfolg (schnell umsetzbar)

e Steigern Sie ihren Appetit auf mehr
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Hinweis:

Verbringen Sie keine Stunden, Wochen, Monate damit,
lhren Lead-Magneten zu erstellen




MVP oder bis ins Detail ausgearbeitet

T Titel
MVP Titel o Ih Bis ins Detail
- =

—

Weniger Zeitaufwand Mehr Zeitaufwand
Mehr Risiko Weniger Risiko
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support@swissmademarketing.com




