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Wieso eine positive 
Nutzererfahrung 

wichtig ist09



Conversion-Elemente

Wo?
- oberhalb der Falz
- oben und unten auf der 

Website, Klebeleiste, 
Seitenleiste, Pop-up

- vorhandenen Traffic auf 
leistungsstarke Landing Pages 
umleiten



Hinweis

Benutzerfreundlichkeit auf der 
Webseite verbessern: 

Erkenntnisse aus der Agenturpraxis 
(mit Annalena Stanhope von 
Suxeedo)

Mai 2021

Inkl. Übersicht mit Kriterien zur 
Überprüfung der 
Nutzerfreundlichkeit & Beispiele 



UX (User Experience)



UX (User Experience)



Wenn wir uns die UX unsere 
Beispiele anschauen

❏ Inhaltliche Struktur
❏ Gliederung
❏ Content-Tiefe
❏ Conversion Elemente
❏ Interne Referral-Elemente



Bewährte Vorlage
(Blog Webseite)



Welche Konvertierungselemente werden Sie verwenden?

Titel

Absatz + Evtl. Bild

Call-to-Action

Absatz / Teil 2

Absatz / Teil 3

CTA wiederholen

Skizzieren Sie Ihre Unterseite / 
Landing Page

Brainstormen Sie die Gliederung & 
Titel

Schreiben Sie Ihre Call-to-Actions



support@swissmademarketing.com


