
ONLINE ACADEMY

Gehen Sie LIVE mit Ihrer 
Facebook-Kampagne und behalten 

Sie die Erfolgsindikatoren im Auge

Präsentiert von Mireille van Reenen 
und Jamie Hänni



Arbeitsblätter
Zum Ausdrucken oder digital 

Bearbeiten mit PDF Editor 
(z.B. Acrobat oder Online Tool wie 

Dochub 
https://dochub.com/pdf-editor)*



Vorbereitung einer Facebook & Instagram Kampagne

1. Facebook Grundeinstellungen
2. Verstehen wie Kampagnen aufgebaut sind
3. Eigene Strukturierung und Ideenfindung
4. Anzeigen verfassen und vorbereiten
5. Zielgruppen definieren
6. Tracking (Pixel, Domain verifizieren, Conversion Script, Custom 

Conversions)
7. Kampagne anhand vorbereiteter Vorlage aufbauen und starten
8. Tägliche Überwachung der Werbekampagne



Facebook & Instagram Board in BusinessCockpit
swissmademarketing.com/apps

Tool hilft Ihnen bei 
der Erledigung 

Ihrer Marketing- 
aufgaben



Chatbots helfen 
Ihnen mit 
detaillierteren 
Anweisungen
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✅
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✅ ✅
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Ihre Instagram & Facebook Kampagne aktivieren

Kampagne

Anzeige - 
Variante 1

Anzeigengruppe: Blickwinkel 1

Anzeige - 
Variante 2

Anzeige - 
Variante 3

Anzeige - 
Variante 1

Anzeigengruppe: Blickwinkel 2

Anzeige - 
Variante 2

Anzeige - 
Variante 3

Text Variante:
● Kurz, mittel, lang
● Stilmittel
● Emoji

Format Variante:
● Bild, Video, Slideshow
● Grafik, Screenshot, Menschen …



Die drei Ebenen der Auswertung

Kampagne

Anzeige - 
Variante 1

Anzeigengruppe: Blickwinkel 1

Anzeige - 
Variante 2

Anzeige - 
Variante 3

Anzeige - 
Variante 1

Anzeigengruppe: Blickwinkel 2

Anzeige - 
Variante 2

Anzeige - 
Variante 3

Auf Kampagnenebene wird 
in unserem Vorschlag die 
Effektivität des 
Gesamtfunnels ausgewertet

Auf Anzeigengruppenebene 
wird in unserem Vorschlag 
die Effektivität der 
verschiedenen Blickwinkel 
ausgewertet

Auf Anzeigenebene wird 
durch die Dynamische 
Anzeigengestaltung 
automatisiert die Effektivität 
der verschiedenen Formate 
und Texte ausgewertet



Auswertungen Vorlage



support@swissmademarketing.com


