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Hinweis: Storytelling Grundlagen

Storytelling & Strategie Serie: das 
Fundament der Schreibtipps 

Besondere Empfehlung:

Die Macht der Worte im 
Marketing: wie Sie Kunden 
begeistern und klar 
kommunizieren



Mögliche Vorbereitungen, um Texte zu schreiben

1. Definieren Sie Ihr “Warum”
“Verstehen Sie Ihre eigene Geschichte”

2. Erstellen Sie Ihre Nischenformel
“Wir verhelfen [Kunden] zur [Lösung] mit [Angebot]”

3. Definieren Sie Ihre Persona
“Verstehen Sie die Geschichte Ihrer Wunschkunden”

4. Schreiben Sie die Anzeige und versuchen Sie dabei, die Leser mitten in 
ein Erlebnis zu werfen und Sie bei einer emotionalen Ausgangslage 
abzuholen



Tipp: Storytelling Kategorie in CopyCockpit



Kurze Form Mittlere Form Lange Form

Idealerweise schreibt man 
Texte in verschiedenen 
Längen und testet, welche 
am besten funktionieren.



● Testen Sie ganz unterschiedliche Ansätze

● Maschinelles Lernen optimiert die Auslieferung der Anzeigen 

● Seien Sie etwas verrückt und nehmen Sie sich selbst nicht zu 
ernst! Wenn etwas nicht gut läuft, wird es die K.I von Facebook 
sofort weniger häufig ausliefern

Dynamische Anzeigengestaltung: Anregungen
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Versprechen: “Wie ein Training die Zusammenarbeit in Ihrem Unternehmen revolutionieren kann “

Schräges Zitat: “Du bist nur ein Webinar entfernt von deinem Traum-Haus”

“Ja”- Fragen: “Haben Sie manchmal das Gefühl zu viel Geld für Ihre Werbung auszugeben”

Emojis: Erstellen Sie Varianten mit verschiedenen Emojis in den ersten 2 Zeilen 
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Erklären Sie das Problem der Zielkunden besser als sie es selbst können

Erklären Sie für wen es ist

Erklären Sie den Wert und die Vorteile
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Malen Sie ein Bild der möglichen Zukunft

Führen Sie Beispiele von Kunden auf, die den Weg erfolgreich bestritten haben
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Klarer Aufruf zur Aktion
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