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Werbestrategien in 
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Wie bringen Sie Ihre Kunden vom Betrachten der Anzeige 
bis zum Verkauf?



Funnel Möglichkeiten

Mögliche Funnels:
● Direktverkauf
● Beratungstermin
● Mehrwertvideo auf Verkauf
● Mehrwertvideo auf Beratungstermin
● Quiz auf Verkauf
● Freebie auf Beratungstermin
● Webinar auf Beratungstermin
● KI Assistent auf Beratungstermin
● KI Assistent auf Verkauf



‘Direktverkauf - Funnel’

Erstkontakt VerkaufBestellseite



‘Beratungstermin - Funnel’

Call 30 Min 
- 1 Stunde

Erstkontakt Kalendertool Gespräch Verkauf



‘Mehrwertvideo auf Verkauf - Funnel’

Erstkontakt Trainingsvideo Bestellseite Verkauf



‘Mehrwertvideo auf Beratungstermin - Funnel’

Call 30 Min - 
1 Stunde

Erstkontakt Trainingsvideo Kalendertool Gespräch Verkauf



‘Quiz auf Verkauf - Funnel’

Erstkontakt
Quiz 

Umfrage Auswertung Bestellseite Verkauf



‘Freebie auf Beratungstermin - Funnel’

Call 30 Min - 
1 Stunde

Erstkontakt Download Kalendertool Gespräch Verkauf



‘Webinar auf Beratungstermin - Funnel’

Call 30 Min - 
1 Stunde

Erstkontakt Webinar Kalendertool Gespräch Verkauf



‘KI Assistent auf Beratungstermin - Funnel’

Call 30 Min - 
1 Stunde

Erstkontakt KI Assistent Kalendertool Gespräch Verkauf



‘KI Assistent auf Verkauf - Funnel’

Erstkontakt KI Assistent Bestellseite Verkauf



Es gibt noch viele, viele mehr. 

Die Kreativität ist die einzige Limite.



Wie bringen Sie Ihre Kunden vom Betrachten der Anzeige 
bis zum Verkauf?



Welcher Funnel gewählt werden sollte, hängt von unzähligen 
Faktoren ab und kann nie definitiv bestimmt werden:

Die Praxis wird es zeigen.



support@swissmademarketing.com


