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Gehen Sie LIVE mit Ihrer
Facebook-Kampagne und behalten
Sie die Erfolgsindikatoren im Auge

Prasentiert von Mireille van Reenen

und Jamie Hanni



Tipps fur weitere
Optimierungen




Die richtige Werbung zur richtigen Zeit dank der “Full

Funnel Marketing” Strategie
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Kampagnen mit unterschiedlichen
Ansprachen, Landing Pages und
Zielgruppen.

Leute die auf die Branding Kampagne
reagiert haben, werden in der zweiten
Kampagne gezielter angegangen.

Leute die wiederum auf die
Verkaufs-Kampagne reagiert haben,
noch gezielter im Retargeting.



Grundlage dafur sind die Custom Audiences
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Aber eines nach dem anderen ...
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