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Von der Website zur Kundengewinnungs-Strategie

1
Traffic 
Quelle

3
Mehrwert 

Video

2
Landing 

Page

4
Termin & 
Umfrage

5
Anruf

erste 
Kontakteingabe 
fordern

ev. Fragebogen - 
ernsthaft dabei?

ev. Fragebogen 
besprechen



Ein Schritt zurück: Von wo kommt der Traffic?



Welche Neukundengewinnungsstrategie zu Ihnen passt, hängt 
hauptsächlich von 2 Punkten ab

Bilder: People illustrations und Business illustrations auf Storyset.com



Je nach Quadrant, der zu Ihnen passt, müssen Sie andere 
Maßnahmen nehmen

Zeit

Budget

Resultate auf lange 
Sicht, hohes Budget:

Organisch + 
bezahlte Werbung

Resultate auf lange 
Sicht, tiefes Budget:

Organische 
Maßnahmen

Schnelle Resultate, 
hohes Budget:

Bezahlte 
Werbung

Schnelle Resultate, 
tiefes Budget:

Kaltakquise



z.B. Facebook-Werbung erfordert ein höheres Budget, liefert aber 
eher schnell Ergebnisse

Zeit

Budget

Resultate auf lange 
Sicht, hohes Budget:

Organisch + 
bezahlte Werbung

Resultate auf lange 
Sicht, tiefes Budget:

Organische 
Maßnahmen

Schnelle Resultate, 
hohes Budget:

Bezahlte 
Werbung

Schnelle Resultate, 
tiefes Budget:

Kaltakquise



Kaltakquise

Bezahlte 
Werbung

Wie schnell 
möchten Sie 

Resultate 
sehen?

Schnell

Kann mir 
Zeit nehmen

Wie hoch ist Ihr 
Werbe- 
budget?

Wie hoch ist Ihr 
Werbe- 
budget?

Hoch

Eher tief

Hoch

Organisch + 
bezahlte Werbung

Organische 
Maßnahmen

Eher tief



Bereits zahlreiche Trainings im Mitgliederbereich
(Facebook, Google, YouTube, LinkedIn, Twitter, … )



Google Ads Meta (FB)
‘Nischen’-

Plattformen*

* und viele mehr

Bezahlte Werbung: eine von zwei riesigen Plattformen, oder eine 
Nischenplattform



Wieso empfehlen wir es Ihnen, mit Facebook 
Werbung zu starten?



Meta FB

‘Nischen’-
Plattform Google Ads

Befindet sich Ihre 
Zielgruppe auf einer 

bestimmten 
Plattform?

Haben Sie schon 
Erfahrung mit 

bezahlter Werbung?

Nein / 
ich weiß 
es nicht 

Nein 

Ja Ja

Unsere Empfehlung: Facebook Werbung, es sei denn…



Schauen wir uns nun aber die unterschiedlichen 
Anforderungen an Landing Pages für Google vs. 

Facebook-Werbung genauer an



support@swissmademarketing.com


